NEPEDONI PODNOSI JAKOSC OPAKOWAN
DZIEKI SISTRADE

ZatoZzona w 1999 r. w Bulgarii jako firna reklamowa, Nepedoni szybko przeksztalcita
sie w drukarnieg z powodu problemdw z kontrola jakosci u zewnetrznych
dostawcow. Korzystajac poczatkowo z maszyn uzywanych, firma znaczaco sig
rozwingla, koncentrujac dzialalnosé na opakowaniach - szczegolnie z tektury
falistej | pudelek skiadanych.

Dzigki funduszom unijnym umozliwiajacym inwestycje w nowoczesny park
maszynowy Nepedoni stala sie wainym graczem na konkurencyjnym rynku
poligraficznym w Bulgarii i obecnie zatrudnia okolo 150 osdb. Poszukujac
doskonatosci operacyjnej, firma podejmowala wczesniej proby wdrazania lokalnych
rozwiazan programowych, ktdre jednak nie spefnialy je] specyficznych wymagar.

Po spotkaniu z Sistrade podczas targéw drupa 2024 Nepedoni dostrzegla
w portugalskim dostawcy obiecujacego partnera, doceniajac jego szeroka wiedze
branzowa oraz kompleksowa oferte modwléw - m.in. szczegdlowa kalkulacje
kosztow, planowanie produkcji czy optymalizacje prepressu. Darina Petrova,
kierownik ds. marketingu w Nepedoni, podkresia: Najwiekszym wyzwaniem byla
dia nas wiedza o dokfadnych kosztach produkcji. Sistrade zapewnilo nam
przejrzystosc i precyzje, ktdrych potrzebowalismy, by skutecznie konkurowac.

Od poczatku wdroZzenia systemu Sistrade Nepedoni odnotowuje wymierne
korzysci, szczegdlnie w procesach zakupowych, gdzie czas przygotowania
zamowienia udalo sie skrocié z catego dnia do zaledwie jednej godziny. Co wiecei,
zaawansowane moduly impozycyjne Sistrade usprawnily prace dzialu prepress,
znaczgco skracajac czas przygotowania nowych projektdw opakowan. Darina
Petrova dodaje: Dzis mozemy szybko identyfikowac | korygowac nieefektywnosci,
€O Znaczaco poprawia nasza produktywnosc.

Mepedoni przewiduje, #e dalsza integracja systemu pozwoli jeszcze bardziej
zoptymalizowacd wydajnosé pracownikéw, zwigkszyé dokiadnosc kalkulacji kosztéw
oraz wzmocnic¢ pozycjg na konkurencyjnym rynku poligraficznym w Bulgarii.

NEPEDONI ELEVATES PACKAGING
EXCELLENCE WITH SISTRADE

Founded in 1999 in Bulgaria as an advertising business, . —
Mepedoni quickly transitioned to printing due to quality . : et 2 -
control challenges with external suppliers, Initially operating 3 4 S i ST ra d e
second-hand machinery, Nepedoni evolved significantly by ' ;
shifting focus to packaging - particularly corrugated and
folding carton packaging.

With ELU funding facilitating investment in advanced machinery,
Mepedoni became a key player in Bulgaria's competitive
printing market, now employing approximately 150 staff.
Seeking operational excellence, Nepedoni previously
attempted implementing local software solutions, which
consistently failed to meet their specialized demands.

After encountering Sistrade at drupa 2024, Nepedoni
identified a promising partner in Sistrade, recognizing its
extensive industry-specific expertise and comprehensive
module offerings, such as detailed cost estimation,
production planning, and prepress optimization.

Darina Petrova, marketing manager at Nepedoni, states:
The biggest challenge was knowing our precise production
costs. Sistrade provided us the transparency and accuracy
wea neaded to compete.

Since beginning their implementation of Sistrade, Nepedoni
has already realized tangible benefit - most notably in
procurement processes - dramatically reducing order
preparation time from an entire day to just one hour
Furthermore, Sistrade’s advanced imposition modules have
streamlined prepress operations, reducing preparation times
for new packaging designs. Darina Petrova added: Now we
can quickly identify and correct inefficiencies, significantly

Darina Petrova,
improving productivity. kierownik ds. marketingu:

Nepedoni anticipates that continued integration will further q . : : R .
optimize staff productivity, enhance cost accuracy, and Sistrade zapewnito nam przejrzystosc i precyzje,

bolster their competitive position in Bulgaria's crowded ktorych potrzebowalismy, by skutecznie konkurowac
printing market.



